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“校企协同”专业核心课程标准  

      

随着教育不断深化，各级政府高度重视产教融合，协同育人

的人才培养模式，如何更好的开展校企合作，实现校企双主体共

同育人成为目前院校发展的重中之重。通过校企协同、产教协同、

多平台协同等多种形式，积极探索全方位校企协同育人的有效模

式，不断提高学生实践能力、职业能力和社会服务能力，培养适

应区域经济建设需要的高素质工程技术人才。梅州农业学校基于

多年的校企合作经验，不断探索、创新，提出基于企业真实生产

环境下的校企协同育人模式并在实际中不断总结和完善。 

校企协同育人模式在梅州农业学校的具体实践 

梅州农业学校把“引企入校、共建专业；产教融合，协调育

人”作为办学特色，其电子商务专业作为学校和梅州市的重点专

业，积极推行工学结合、产教融合，为培育学校的办学特色添砖

加瓦。近几年，针对学生未来的主要就业岗位，与京东电商、能

良有限公司等多家企业合作，实施基于企业真实生产环境下的

“三对接，五共同”校企合作育人模式。在制定(修订)专业人才

培养方案前，组织教师深入企业开展专业人才需求调研，学校老

师与合作企业一线工作人员共同研究人才培养目标定位、培养规

格要求、课程体系构建等关键要素，把企业文化和电商行业最前

沿最实用的技术技能要求列入课程体系。培养方案确定之后，校
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内教师与企业工程师共同开展课程建设，共同制定专业核心课程

和实训实习课程教学标准，共同编写教材，把行业最新的知识和

技能引入课堂，部分课程采取“一课双师”授课(即学校专任教

师与企业兼职教师共同授课)。根据专业人才市场需求调研，针

对学生毕业后面向的主要就业岗位，在校内与企业合作建立多家

工作岗位不同、工作内容不同，工作难度递进的校内生产性实训

基地，把学生未来在电商企业可能要遇到的几个主要的工作岗位、

工作流程引入校内，学生可以在实训基地内进行网络营销、渠道

推广、售前售后客服、关键词优化、网络直播、SEO 等与电子商

务职业岗位相关的工作，为电子商务专业学生提供真实工作场景

及工作任务，把所学专业理论知识和技能立即运用到实践中，真

正实现做中学，学中做。并充分利用校内生产性实训基地，培养

学生吃苦耐劳、爱岗敬业、精益求精的工匠精神，在此基础上，

校企协同为学生搭建电商自主创业服务平台，指导学生创新创业。

在提高人才培养质量的同时，企业得到了人才支撑和经济收益，

学生得到实践锻炼和劳动报酬，实现校、企、生“三赢”。 

《网店开设与运营实战》课程标准 
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一、 课程性质   

《网店开设与运营实战》是中等职业学校电子商务专业的一

门专业基础课程。本课程系统地介绍了网店运营的知识，包括开

设网店、采编商品信息并发布商品信息、装修网店、开展营销活

动、站内推广网店、站外推广网店、订单处理及发货、分析运营

数据并管理网店等。整个教学过程要求使用内外部网络教学设施

和模拟实训条件较为先进的实验室进行，部分操作项目要求进行

岗位角色分工合作开展实训。本课程是电子商务专业的必修课程，

也可以作为电子商务相关专业群的通识性基础课。 

建议课时数 72 课时，其中实训课时数不少于 30课时，课程

共计 4学分。 

二、课程目标 

(一) 知识目标 

1．了解网店开设前的准备工作、开设流程和操作； 

2．了解商品文案的组成和发布操作，掌握编写商品标题和

设计详情页的方法； 

3. 了解网店首页的组成，掌握店铺招牌、轮播海报和促销

专区等模块的制作和装修方法； 

4. 了解网店常用的营销工具和常参与的平台活动； 

5. 掌握站内推广和站外推广网店的方法，了解直播的开展

流程； 
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6. 掌握处理订单和分析网店数据的方法，了解网店客服的

工作和相关操作。 

(二) 能力目标 

1. 能够查看各平台的开店要求，执行网上开店的基本操作； 

2．能够写作商品标题和详情页文案。 

3. 能够设计网店首页图片和商品详情页。 

4. 能够完成商品的上传、发布、发货和订单信息的修改； 

5. 能够使用营销工具开展活动，并策划营销活动方案； 

6．能够使用站内推广工具推广网店，能在微信、微博、抖

音等平台推广网店； 

7. 能够做好客户服务，能使用生意参谋分析网店运营数据。 

（三）素养目标 

1．具有商品素材收集、分类整理的能力。 

2. 具有思维创新能力、审美能力和数据分析能力。 

3．具有爱岗敬业、诚信友善、诚实守信、克己奉公的职业

道德精神。 

4. 遵纪守法、不虚假宣传，遵守营销活动、市场和平台规

则。 

三、课程内容与要求 

序

号 

工作任务 

（学习项

目） 

知识要求 能力要求 
建议

课时 
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序

号 

工作任务 

（学习项

目） 

知识要求 能力要求 
建议

课时 

1 
开设 

网店 

 了解主流电商平台及其特

点。 

 掌握开通网店的流程。 

 了解淘宝网店的主要后台

操作工具。 

 能够根据开店需求选择合适

的开店平台。 

 能够自主开通网店。 

 能够熟练使用千牛卖家中

心、千牛工作台。 

10 

2 

采编商

品信息

并发布

商品 

 了解商品文案写作的相关

知识。 

 了解拍摄和美化商品图片

的相关知识。 

 了解商品详情页的相关知

识。 

 能够提炼商品的卖点并编写

与之相符的文案。 

 能够拍摄和美化商品图片。 

 能够设计详情页焦点图和商

品卖点图。 

 能够使用千牛卖家中心发布

商品。 

16 

3 
装修 

网店 

 了解网店首页的组成模块。 

 了解网店首页的装修方法。 

 掌握不同模块的设计与装修

方法。 

 能够根据网店的需要，完成

首页的设计与装修。  

8 

4 
开展营

销活动 

 了解常用的营销工具。 

 了解常见的营销活动。 

 能够熟练使用掌握常用的营

销工具。 

 能够根据网店的经营需要，

策划相应的营销活动方案。 

8 

5 
站内推

广网店 

 了解直通车、超级钻展、淘

宝客的相关知识。 

 了解直播的相关知识。 

 能够新建直通车、超级钻展、

淘宝客推广计划。 

 能够根据网店的经营需要开

展直播。 

10 

6 
站外推

广网店 

 了解微信公众号、微信朋友

圈和微信群的相关知识。 

 了解微博的相关知识。 

 了解抖音短视频。 

 能够发布微信公众号，并在

微信朋友圈和微信群中推广

网店。 

 能够使用微博发布网店信

息，并运营好网店微博官方

账号。 

 能够为网店制作短视频，并

运营好网店的抖音账号。 

8 

7 

订单处

理及发

货 

 了解处理订单的操作方法。 

 了解使用千牛接待中心接

待客户的操作。 

 了解打包商品和发货的相

关知识。 

 能够按照客户需求灵活处理

订单。 

 能够独立开通阿里店小蜜。 

 能够独立完成发货操作。 

6 
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序

号 

工作任务 

（学习项

目） 

知识要求 能力要求 
建议

课时 

8 

分析运

营数据

并管理

网店 

 了解生意参谋的作用。 

 了解网店运营团队的组成。 

 能够使用生意参谋分析自己

网店的运营数据。 

 能够有效管理自己的网店运

营团队。 

6 

四、课程评价 

本课程评价原则是坚持评价主体、评价过程的多元化，定量

与定性评价相结合，数据化呈现学习效果，关注对学生的增值性

评价。 

 

评价内容 评价类型 评价方式 评价主体 权重 

网店工具的使用 

清楚淘系网店的基础

工具，能够熟练地使用千

牛卖家中心、千牛工作台、

阿里店小蜜、生意参谋等

工具执行相应的操作。 

过程性评价

为主，终结

性评价为辅 

以学生平时成绩，如

课堂测试、提问、作

业、考勤和表现等为

过程性评价；以课业

成果为终结性评价。 

教 师 评 价 为

主，学生个人、

小组评价为辅 
40% 

商品信息的采编与设计 

熟悉商品文案的编写

方法，根据商品的卖点编

写商品标题和详情页文

案，并完成网店首页和详

情页图片的设计。 

过程性评价

为主，终结

性评价为辅 

以学生日常课堂表

现、学习任务完成

度、角色表现进行过

程性评价；以分析报

告进行终结性评价。 

教 师 评 价 为

主，学生个人、

小组评价为辅 
20% 
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评价内容 评价类型 评价方式 评价主体 权重 

站内推广与站外推广 

熟悉推广工具和推广方

法，能根据网店运营需求

熟练使用店铺营销工具和

付费推广工具，并选择合

适的站外推广平台发布推

广信息。 

过程性评价

为主，终结

性评价为辅 

以学生平时成绩，如

课堂测试、提问、作

业、考勤和表现等为

过程性评价；以课业

成果为终结性评价。 

教 师 评 价 为

主，学生个人、

小组评价为辅 

30% 

直播带货 

熟悉直播带货的流程，能

根据运营需要策划直播脚

本，完成直播的预热、筹

备、推广工作。 

过程性评价

为主，终结

性评价为辅 

以学生日常课堂表

现、学习任务完成

度、角色表现进行过

程性评价；以分析报

告进行终结性评价。 

教 师 评 价 为

主，学生个人、

小组评价为辅 10% 

五、实施建议 

（一） 教材的选择与编写 

1. 教材应依据电子商务行业发展、网店运营需要确定编写

内容，学习层次递进符合中职学生学习能力特点和培养目标，充

分体现实践导向、能力本位的课程设计思想，以淘系网店的基本

运营流程为主线设计教材结构。 

2. 教材内容符合本专业教学标准要求，广泛关注行业新知

识、新技术、新方法的发展动向，融入课程思政内容，强化职业

道德和电子商务法律法规，加强思维训练及方法引导，帮助学生

学习专业知识与技能的同时，掌握学习方法，培养创新意识。 
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3. 教材应以学生为本，图文并茂可读性强，实训内容可操

作性，案例真实且具有学习价值。提供配套学习资源，如融媒体

资源，便于学生自主探究学习。 

（二） 教学建议 

1．在教学过程中，应注意培养学生实际操作能力，包括网

店实训、网络营销推广，特别是在网络营销推广方面，应注重培

养学生操作当下流行的网络营销工具（如直播、短视频营销）。 

2．注意改革考核手段和方法，可通过课堂提问、作业、平

时测验、实习报告、考试等多种方法综合评价学生的学习成绩。 

（三） 教学条件 

1. 校内电子商务实训基地。根据课程教学需要建立电子商

务专业教室，以满足专业教学中的应用为出发点，硬件配置要适

度，软件配置要专业化。理论课教学应配备多媒体教室，实训教

学应配备网络机房，机房应网络化并与互联网连接，应配置网店

运营模拟实训软件，软件应具有模拟网店运营活动的能力，开展

开通网店、发布商品、装修网店、设置营销活动、客户服务等相

关操作的功能，提供真实互动的教学与实践环境。电子商务专业

教室还应配备一定数量的辅助教学设施，便于教师的示范教学，

如多媒体投影机、视频展示台、打印机等，以便保证教学质量、

提高教学效率、降低教师的劳动强度。 

2. 拓展校外实训基地，积极与业务齐全、管理规范、技术

先进的行业领先企业联系合作，为学生的实训提供长期又稳定的
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实训基地。 

（四） 课程资源 

课程资源包括教学 PPT 课件、数字化学习资源、微课（或慕

课）资源、考核评价资源等学习资源，校企合作开发虚拟仿真实

训系统、电子商务相关实训软件等实训资源。 

六、其他说明 

本课程教学标准适用于梅州农业学校电子商务专业（群）。 
 

 


